COLUNAS

O Fundo de Aval

Rural (FAR) é uma
ferramenta para ajudar
0S peguenos produ-
tores rurais a terem
acesso a crédito.
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OPINIAO

COMO AJUDAR O PEQUENO
PRODUTOR A AMPLIAR
O SEU NEGOCIO?

GUSTAVO DINIZ JUNQUEIRA

PESAR DA pandemia gerada pelo novo

coronavirus, o panorama do agronego-
cio brasileiro é favoravel para aqueles que
produzem e iniciativas de modernizagao e
transformacdo. O abastecimento interno
nao foi comprometido, e as exportagoes de
algumas commodities agricolas aumentaram con-
sideravelmente, principalmente por conta do
ddlar alto e do aumento da demanda chinesa,
além de outros fatores que comprovaram a
robustez, a flexibilidade e o protagonismo do
agronegocio brasileiro.

Ficou evidente que, tanto do lado da demanda,
como do da oferta, existe um equilibrio que
garante a seguranga alimentar. Tudo indica que
o setor estd preparado para o proximo salto
qualitativo que se avizinha na produg¢io de
alimentos, bioenergia e fibras. Investimentos
em gestdo e a integracdo das trés principais
tendéncias tecnolégicas (biotecnologia, na-
notecnologia e tecnologia de informagéo)
gerardo continuamente novas solugdes para
as atividades produtivas do agro.

Nesse panorama, é papel do Governo prepa-
rar-se para no s6 acompanhar esse novo salto,
como também desenvolver politicas piblicas
que tornem as oportunidades de crescimento
e desenvolvimento mais democraticas. Como?
Comecando por um maior foco de atuacio
em trés frentes que se reforam mutuamente,
criando um circulo virtuoso: (i) assegurar a
sanidade dos alimentos, por meio da moder-
nizac¢do e da informatizagio dos servigos; (ii)
fortalecer a capacidade gerencial do produtor,
por meio de uma consultoria holistica e que
integre o desenvolvimento rural sustentavel
e a defesa agropecuaria; e (iii) criar meca-
nismos para a garantia de empréstimos de

microcrédito, permitindo que o empreendedor
tenha a possibilidade de captar recursos para
potencializar os seus negécios.

Assim, surge o projeto de um Fundo de Aval
Rural (FAR), ou seja, uma ferramenta que ajude
0s pequenos produtores rurais a terem acesso
a crédito. O objetivo é garantir, junto a institui-
¢oes financeiras, até 80% do valor dos emprésti-
mos de R$ 50.000,00 concedidos a agricultores,
pecuaristas, hortifruticultores e pescadores com
faturamento anual de até R$ 450.000,00.

Na2o se trata de incentivos ou créditos diretos,
pois existe liquidez suficiente no sistema fi-
nanceiro. O que nio existe, ainda mais quando
da analise das areas de gestdo de risco das
instituicdes bancarias, ¢ um bom nivel de for-
malidade e uma contabilidade razoavelmente
organizada. Isso sem falar em garantias.

Mas o cenario muda com um FAR. Torna-se
possivel incentivar os bancos a incluirem o
pequeno produtor ou o empresario rural em
suas carteiras, com baixo risco de defanlt, mas
promovendo uma inje¢do de caixa na ordem
de 10% a 20% da sua atividade anual.

Para todos os envolvidos, o risco é limitado.
A histéria mostra que pequenos tomadores
de crédito sdo aqueles que costumam honrar
melhor seus compromissos. Os bancos,
com o tempo, atingirdo a expertise necessaria
para crescer cada vez mais no segmento. O
Estado, viabilizando essa iniciativa, refor¢a o
seu compromisso e a importancia no apoio e
no incentivo aos pequenos e aos médios em-
preendedores. Esses, por sua vez, os grandes
protagonistas, tém a confianga e 0s recursos
necessarios para mais um salto qualitativo. B



